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一名人間失控男子 

被WordPress拯救的故事

站 長 路 可
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站長路路可
W H O I S

2 0 0 0 0 +追蹤者
站長路路可粉專

1 0 0 +網站
站長的網路路公司

6 6 0 0 +成員
網路路創業研究室社團

2年年
創業時間
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是站長路路可不是路路克

創業這條路路

有些路路可以走
有些路路走了了會死
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這並不是突破的關鍵
這些都很重要，但是 . . .

努⼒力力 專業 運氣
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創業是⼀一場漫長的⾃自我修煉
持續克服內⼼心的成長關卡，才是突破的關鍵
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⼈人間失控
⼀一開始創業就失控

困境 0 1
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我是個沒有⽅方向的男⼦子
在創業之前

• 做失敗的網拍

• 四處流浪

• 沒有固定⼯工作

• 沒有商業經驗

• 不會經營社群

• 沒賺到什什麼錢

• 對我好的老闆過世
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我是個⼈人間失控的男⼦子
決定創業之後

• 恐怖情⼈人以⾃自殺逼婚

• 被恐嚇與欺騙

• 假出家真分⼿手

• 丟臉丟到家

• 失去⼀一切財物

• 逃難去美國

• 在朋友家裡網路路創業
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放下羞恥，就是突破的開始
⼈人⽣生被打趴，讓我不再害怕

修煉 0 1
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⼀一切都是可以溝通的
替代⽅方案很多
不能做的就不做

修煉後

要是我實⼒力力不夠
無法滿⾜足客⼾戶需求
會被客⼾戶嫌棄

修煉前
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丟臉也不會怎麼樣
沒什什麼好怕的

PO多⼀一點他們就閉嘴了了

修煉後

要是我PO⽂文
可能會有比我厲害的⼈人

指出我的錯誤

修煉前
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騎機⾞車車搭捷運也很好
就是因為我窮

所以必須發出聲⾳音

修煉後

我沒⾞車車沒房沒出息
那就先埋頭苦幹
別讓⼈人家發現

修煉前
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只有理理論，沒有經驗
給客⼾戶的⾏行行銷建議，缺乏說服⼒力力

困境 0 2
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#⼀一⽇日⼀一書摘
這樣也可以

• 書摘配上⾃自拍照

• 圖⽂文不符沒關係

• 不怕犯錯

• 不怕批評

• 好的內容⾃自然會吸引追蹤者

• 越有事，越讓⼈人想追蹤

• 發⽂文是很重要的練習
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部落落格⽂文章 +臉書廣告
W o r d P r e s s出場

• ⾼高度價值的長⽂文

• 每天1 0 0元，沒有壓⼒力力

• 邀請按貼⽂文讚的⼈人按粉專讚

• 偶爾轉貼到相關社團

• 兩兩三篇⽂文章同時廣告

• 搭配  #⼀一⽇日⼀一書摘

• 簡單指標：$ 1 /互動、相關性

分數9 - 1 0
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持續發⽂文，不怕批評
先上路路，⾃自然會想出辦法

修煉 0 2
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流量量與粉絲，不能當飯吃
好險我會 W o r d P r e s s

困境 0 3
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接案接到⼿手軟
不需要花錢就可以

• 轉發⽂文章到⾃自⼰己臉書

• 成為「⾏行行動孵化器」

• 穿襯衫、戴眼鏡、長點⽩白頭髮

• 寫部落落格投稿

• 協助網友解決網站問題

• 服務流程要專業
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穩住現⾦金金流，就活下來來了了
接案很難賺⼤大錢，但很好保命

修煉 0 3
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作品集不夠
最討厭被客⼾戶要求看作品集

困境 0 4
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讓所有⼈人都想跟你合作
不⼀一定要很強也可以

• 要有專注⼒力力、有精神

• 成為⼀一個有熱情的⼈人

• 跟⼈人對話，不要⽤用⼯工程師邏輯

• B e  n i c e，但不是低聲下氣

• 勇於表達，聲⾳音要有⾃自信

• 勇於⾯面對挑戰，不抱怨

• 私底下也要活得有品質
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氣場，比實⼒力力重要
個⼈人品牌的重點不是顏值，是氣場

修煉 0 4
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同樣的內容，看了了會膩
然後觸及率就會越來來越差

困境 0 5
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崴爺主動幫我分享 聊天機器⼈人爆量量觸及 獲得許多合作機會
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量量的累積，會引發質的突變
專注走⾃自⼰己的路路，同時保持開放

修煉 0 5
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算客⼾戶便便宜，結果還被凹
是不是我⼈人太好

困境 0 6
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做個有原則的接案者
篩選⾃自⼰己適合的客⼾戶

• 我很N i c e，同時也很有原則  

• 我不需要滿⾜足所有⼈人

• 我不需要什什麼都會

• 我不需要證明⾃自⼰己的價值

• 我不需要無⽌止境的妥協

• 我不需要2 4⼩小時o n  c a l l
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篩選客⼾戶，遠離折磨
有⾃自⼰己的原則，不需要附和別⼈人

修煉 0 6
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有⼈人覺得我太貴
怎麼樣都會有⼈人覺得貴

困境 0 7
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所以我就開了了⼀一萬元的課
⾼高價可以讓⼤大家都開⼼心

• 做有品質的內容，打造信任感

• 必須解決真正的痛點

• 學⽣生付出越多，滿意度越⾼高

• 對的價格，⾃自然會幫你篩選到

對的客⼾戶

• 收錢，不需要有罪惡惡感

• ⾼高價銷售，可以讓你提供更更好

的服務與產品
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學到很多

推薦其他⼈人也來來上

簡直太棒了了

⾼高價

沒飲料

座位很擠

好像還好

免費 /低價
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⾼高價銷售，是重要的修煉
不要⼩小看⾃自⼰己的價值

修煉 0 7
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事情太多，時間不夠
⽣生活總是陷入混亂

困境 0 8
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混亂就是常態
對於成長中的⼈人來來說

• 混亂不是問題，是⼀一種常態的

循環

• 讓混亂進來來，然後克服混亂

• 最不想做的事往往就是突破點

• 創業會放⼤大你的每⼀一個弱點

• 不要空想，要持續⾏行行動

• 把⽬目標縮⼩小，每天都進步⼀一點
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不要想要逃避混亂
對成長中的⼈人來來說，混亂是必然的

修煉 0 8
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我⽬目前在做的事
歡迎加入我⼀一起修煉

修煉 i n g
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這是我今年年的⽬目標
歡迎⼀一起來來修煉

• 架新的個⼈人網站

• 寫⼀一本書

• 做架站教學

• 架站討論群

• 創業者的社群


